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Die Revolution zum
Abbinden von Putzen

HASIT Trockenmortel GmbH
Von 4 auf 2 Stunden in 3 Sekunden

Die Fa. HASIT Trockenmértel GmbH begann 1967 als kleines Unternehmen mit der Herstel-
lung von Werktrockenmértel. Im Laufe der Jahre entwickelte sich HASIT von einem regionalen
Anbieter zu einem international agierenden Unternehmen. Von der Zentrale in Freising bei
Minchen aus werden sieben Standorte in Deutschland gesteuert. HASIT ist der |&sungsorien-
tierte Partner von Architekten, Baustoffhdndlern, Verarbeitern und Bauherren.

Heute gehort HASIT zu den fihrenden Systemlieferanten in Europa.
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Schneller am Ziel
ReguTec®

Die Aufgabenstellung

Die Anforderungen am Bau werden immer gréfer. So
sind beim Verputzen Lasungen gewinscht, die gleicher-
maBen Witterungseinflisse und betriebswirtschaftliche
Kriterien bericksichtigen.

Die Fa. Hasit hat daraufhin eine Beschleuniger-
Technologie entwickelt, die durch eine Dosiereinheit ein
schnelles/verlangsamtes und flexibles Verputzen méglich
macht.

Diese Technologie wurde im Rahmen der Fachmesse
,Farben - Ausbau & Fassade 2010" wurde zum ersten
Mal vorgestellt und durch Dialog-MaPnahmen an den
Fachhandel und Verarbeiter kommuniziert.

Die Zielgruppe

Die Aktion ist rein Bo-B orientiert und richtet sich haupt-
sachlich an Verarbeiter und Fachhandel.

Die Kommunikationsstrategie

Unter dem Thema ,Schneller am Ziel” wurde die Ein-
fohrungskampagne durch das Umfeld des Motorsports
gestitzt. Mit dem Leitmotiv einer Rennstrecke wird der
Name ReguTec3 emotionalisiert und die Kernaussage
auf den Punkt gebracht.
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ReguTec’®

ReguTec®*logo

Bild aus Fotoshooting Image-Streifen Stock-Folo Image-Streifen

Das Ganze ist mehr
als die Gesamtheit seiner Teile
Composing
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Folder, Anzeige, Messe
Die Kommunikationsmaf3nahmen
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